
M&A & VALUATION

wanneer valuation en
voor/door wie?

management

MBO MBI

investeerder

VC private equity anderen

wie

buyers sellers met adviseurs

momenten

echtscheiding erfenis op verzoek rechtbank

waarde vs prijs

objectief?, verschil!

verkoop proces

strategieën

make or buy niet autonome groei diversificatie technologie

research & matchmaking (E-dating)

teaser of kopje koffie (flirten)

NDA (non-disclosure agr.) en some financials (trouwring check)

strategie gesprekken (dating)

korte Due Diligence (stamboom onderzoek)

interesse; MOU, MOA, LOI (kusjes)

indicatieve bieding (liefde betuiging)

elkaar leren kennen (sex)

onderhandeling (bruidsschat)

uitvoerige DD (voorbereiding tot huwelijk)

contract (huwelijk)

limbo period (wittebroodsweken)

closing (gesetteled)

waarderingsmethoden

vuistregels

multiples

comparables

vergelijkbare ondernemingen

make ipv buy

methoden

rentabiliteit

cash flow driven methods

DCF APV CCF

boek suggesties:

Valuation by McKinsey-
ISBN 0-471-70218-8

Financial Valuation-Hitchner
ISBN 0-471-76117-6
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M&A and Valuation proces
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